LE SFIDE QUOTIDIANE

Bilanciare richieste di mercato,
vincoli di approvigionamento e
requisiti normativi. Gestire urgenze
commerciali. Evitare duplicazioni,
varianti inutfili e prodotti obsoleti,
mantenendo un'offerta
competitiva. Allineare piU reparti
con prioritcd  diverse. Garantire
conformita documentale e
normativa.  Risolvere  problemi
fecnici e supportare il campo.
Prioritizzare attivitd e progetti.

CONSEGUIMENTI ED ATTIVITA'

v’ Iscritto all'albo degliingegneri di
Pordenone, n. 1515.

v Membro della commessione
UNI, ente di normazione
italiano:

o UNI/CT033/GL 33
"Membrane applicate
liquide per
impermeabilizzazione"

v' In precedenza, membro delle
commissioni UNI, ente di
normazione italiano:

o UNI/CTO033/GL 14
"Coperture Continue ed
Impermeabilizzazioni';

o UNI/CT 033/GL 24"Prestazioni
dei rivestimenti di parete a
montaggio meccanico';

o UNI/CT 042/SC 02/ GLO1
"Dispositivi di protezione
contro le cadute dall'alto".

o UNI/CTO033/GL15"
Coperture discontinue".

LINGUA

Inglese fluente, scritto e parlato.

CONTATTO

TELEFONO: +39 3391667694

SITO WEB:
linkedin.com/in/zottidavide
INDIRIZZO DI POSTA ELETTRONICA:
davidezotti@hotmail.it

DAVIDE ZOTTI

PRODUCT MANAGER

ESPERIENZE PROFESSIONALI

Polyglass SPA - Via Giorgio Squinzi 2 - 31047 Ponte di Piave TV

06/2024 - Attuale

Product Manager per le linee di prodotti complementari.

- Analisi dei mercati (roofing, impermeabilizzazioni, edilizia industriale/residenziale) e
monitoraggio dei competitor.

- Gestione del portafoglio prodotti: razionalizzazione gamme, controlli sul ciclo di vita,
intfroduzione nuovi prodotti.

- Coordinamento con R&D e reparto tecnico per lo sviluppo o upgrade di sistemi di
impermeabilizzazione ed accessori tecnici.

- Supporto tecnico a forza vendita, distributori e applicatori, incluse presentazioni,
schede fecniche e formazione.

- Collaborazione con qualitd, acquisti e logistica per garantire standard costanti di
conformitd normativa e disponibilitd materiali.

- Gestione documentazione prodotto (DoP, schede tecniche, certificazioni,
normative).

- Pianificazione dei lanci di prodotto con Marketing e Vendite, con definizione di
posizionamento e value proposition.

SFS Group lItaly - Via Castelfranco Veneto, 71, 33170 Pordenone PN
02/2022 — 06/2024
Responsabile Italia per linee di prodotto:
e Rivestimenti a montaggio meccanico / facciate ventilate;
e Sistemi di protezione anticaduta.
- Gestione e promozione delle attivitd di vendita nel rispetto degli obiettivi aziendali.
- Stesura budget annuale e relative attivitd strategiche.
- Definizione prezzi di vendita.
- Gestione e sviluppo delle competenze dei collaboratori e degli agenti.
- Gestione clienti direzionali per le linee di prodotto (offerte, ordini, reclami, consulenza
tecnica)

07/2017
Regional Product manager per le linee di prodoftto:
e Coperture piane;
e Rivestimenti a montaggio meccanico / facciate ventilate;
e Sistemi di protezione anficaduta.
- Supporto tecnico ai venditori sul territorio italiano.
- Sviluppo proposte tecniche di sistemi di protezione anficaduta e sistemi di fissaggio
meccanico.
- Technical key account manager di OEM sul territorio Italiano.
- Coordinamento attivitd con regional product managers a livello internazionale.
- Formazione presso ordini professionali, associazioni di categoria e clienti.
- Audit interni secondo UNI EN ISO 19011.

Atena Lux - Via Giai, 33, 30020 Gruaro VE - Ufficio Tecnico

11/2016 - 07/2017

- Progettazione e configurazione di dispositivi medicali su specifica del cliente. Utilizzo
di SolidEdge 3D e CAM Alma.

- Gestione sistema qualita per dispositivi medicali secondo direttiva CEE 93/42.

EDUCAZIONE

Universita degli studi di Trieste

OWL Technische Hochschule Ostwestfalen-Lippe , University of Applied Sciences and Arts
2014 - 2016, votazione 105/110

Double Degree Master in production engineering and management, ingegneria
gestionale per la produzione.

Universita degli studi di Trieste

2019 - 2014, votazione 94/110

Laurea triennale in ingegneria industriale, curriculum meccanica.



